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Verplichte prijsdaling voor geneesmiddelen versterkt positie van merkgeneesmiddelen nog
Uit FeBelGen-studie blijkt dat generische geneesmiddelen bijna drie keer zwaarder worden getroffen dan merkgeneesmiddelen

Maatregel verstoort bovendien de markt en zorgt voor nepbesparingen 

Brussel, 19 september 2006 – Op 1 juli van dit jaar trad de zogenaamde ‘gemoduleerde’ prijsdaling in werking voor alle terugbetaalde geneesmiddelen. Bedoeling van de maatregel was 2% te besparen op de RIZIV-uitgaven voor de geneesmiddelen. Uit een interne studie van FeBelGen, de koepelindustrie van de Belgische generische industrie, blijkt nu dat deze maatregel ook averechtse effecten heeft. De generieke sector moest haar prijzen immers met 5,6% laten zakken, wat de toekomst van deze sector, te samen met een aantal andere maatregelen, verder dreigt te hypothekeren. Maar de verplichte prijsdaling zorgt voor nog andere perverse effecten. Ze belemmert in de praktijk ook de intrede op de markt van nieuwe generische geneesmiddelen en leidt bovendien tot een aantal nepbesparingen, omdat sommige merkgeneesmiddelen die sterk in prijs worden verlaagd op korte termijn van de markt zullen verdwijnen.

De prijsdalingen van 1 juli

De gemoduleerde prijsdaling, die inging op 1 juli van dit jaar, verplicht bedrijven die terugbetaalde merkgeneesmiddelen op de markt brengen om de RIZIV-uitgaven voor deze geneesmiddelen met 2% te laten dalen. Dit besparingsobjectief kan op twee manieren worden gerealiseerd: ofwel via een lineaire prijsdaling van 2% op alle producten, ofwel via een selectieve daling (van minstens 4%) op een beperkt aantal producten. Deze selectieve daling moet dan wél tot gevolg hebben dat het bedrijf over de hele lijn 2% bespaart.

Merkgeneesmiddelen leggen hun wil op

In de praktijk hebben een aantal merkproducten inderdaad geopteerd voor deze selectieve prijsdaling. De gevolgen voor het RIZIV, maar ook de patiënt, leken op het eerste zicht niet onaardig: in een aantal gevallen daalde de prijs van de merkgeneesmiddelen met 50 tot 80 %. Iedereen tevreden, zo leek het toch. Toch brengt deze prijsdaling ook een aantal perverse effecten met zich mee.

Studie van FeBelGen legt pijnpunten bloot

FeBelGen, de koepelorganisatie van de Belgische generische bedrijven, heeft nu een eerste diepgaande analyse gemaakt van de gevolgen van de prijsdaling. De werkelijkheid blijkt niet zo rooskleurig te zijn. Joris Van Assche, secretaris-generaal van FeBelGen: “Deze verplichte prijsdaling treft de generische bedrijven bijna drie keer zwaarder dan de merkproducten, een totaal gedisproportioneerde verhouding. De reden hiervoor is eenvoudig. De selectieve prijsdalingen (van 4% of meer) van de merkgeneesmiddelen hadden haast uitsluitend betrekking op producten waarvan het octrooi vervallen is en waarvan vele een generiek alternatief hebben. Welnu, de prijs van een generiek geneesmiddel mag nooit hoger zijn dan van een merkgeneesmiddel. Gevolg van de selectieve prijsdaling van een aantal merkgeneesmiddelen buiten octrooi is dat de generische sector geen 2% maar 5.6% heeft moeten inleveren.
Generische en merkgeneesmiddelen verdwijnen van de markt

In een aantal gevallen is de prijsverlaging van het merkgeneesmiddel zo spectaculair dat de generische bedrijven niet meer in staat zijn om op de markt te blijven. Dit lijkt op het eerste zicht niet erg voor de patiënt, want die kan altijd teruggrijpen naar het merkproduct. Toch klopt deze redenering niet, want voor sommige van deze producten verklaart de fabrikant van het merkgeneesmiddel nu dat de bestaande stocks zullen verkocht worden, en dat het product daarna van de markt zal verdwijnen. Zowel de patiënt, het RIZIV als de generische concurrenten worden zo voor schut gezet.

Intrede van nieuwe generische geneesmiddelen geblokkeerd

Met de techniek van de modulaire prijsdaling kunnen merkfabrikanten niet alleen generische spelers van de markt duwen, ze kunnen generische spelers ook verhinderen op de markt te komen. Joris Van Assche: “Het staat nu al bijna vast dat er nooit een generisch alternatief op de markt zal komen voor meer dan 30 merkgeneesmiddelen. De prijs van het merkproduct is immers zo hard gezakt dat een generische concurrent geen schijn van kans heeft. Wil een generische producent immers met een generisch alternatief op de markt komen, dan moet de prijs nog eens minstens 30 % goedkoper  zijn dan die van het originele referentieproduct. Dat is economisch niet verantwoord.”
Een voorbeeld:

Als de publieksprijs van het referentieproduct sinds 1 juli 7 euro bedraagt, dan bedraagt de publieksprijs van het overeenstemmende generische medicijn 4,9 euro. Na aftrek van BTW en marges voor de distributie houdt het generische bedrijf hier ongeveer 2,6 euro aan over. Voor deze prijs een generisch alternatief produceren en commercialiseren is quasi onmogelijk. Resultaat: nog voor de markt zich nog maar kan openstellen voor generische spelers, wordt ze voorgoed afgesloten. 

Joris Van Assche: “Als er geen generische alternatieven op de markt komen, kunnen de merkproducenten hun dominante positie nog versterken. En zonder die alternatieven verdwijnt op langere termijn ook de druk om goedkope geneesmiddelen op de markt te brengen.”
Nepbesparingen

Daar waar de prijsdaling van 1 juli de generieke sector treft in harde euro’s, is het gevolg van de selectieve prijsdaling voor bepaalde merkproducten louter virtueel. Joris Van Assche: “Er zijn minstens een vijftal gevallen van individuele merkproducten bekend, waarvan de fabrikant had aangeven dat de prijs selectief met meer dan 4% zou dalen. Die daling moest er mee voor zorgen dat per bedrijf het besparingsobjectief van 2% zou worden gehaald. In werkelijkheid blijkt het om producten te gaan waarvan de verkoop gewoon wordt stopgezet. De besparing is dus louter fictief. Er is zelfs één geval bekend waarbij de verdeling van de farmaceutische vorm die selectief in prijs was gedaald, gewoon werd stopgezet. Het resultaat: er trad een verschuiving op in de verkoop naar een farmaceutische vorm die niét in prijs daalde. Het RIZIV loopt hierdoor niet alleen de besparing mis, het dreigt gewoon meer te betalen.”
België hinkt achterop

Deze verplichte prijsdaling blijkt dus een zware dobber voor de Belgische generische industrie, die het al langer moeilijk heeft om het hoofd boven water te houden. Bovendien kampt de sector met nog meer problemen, zoals het ‘kiwimodel’ dat in aantocht is en de niet aflatende problematiek van de registratie van nieuwe geneesmiddelen, de taksen op de omzet etc. Joris Van Assche: “België is nog een steeds dwergstaat als het op generische medicijnen aankomt. Voor volgend jaar vrezen we een waardeverlies van meer dan 30% van onze omzet. Als alle spankracht uit de generieke sector verdwijnt, dan zal opnieuw het monopolie van de merkbedrijven de bovenhand halen. De patiënt, en ook de belastingbetaler, zullen uiteindelijk het gelag betalen.”

FeBelGen heeft dan ook recent zijn bekommernissen overgemaakt aan de medewerkers van de Minister van Sociale zaken en hoopt op een constructieve dialoog. Ruud van Anraat, voorzitter van FeBelGen: “Wat zich met de prijsdaling van 1 juli heeft afgespeeld, mag zich geen tweede keer herhalen. Wij gaan ervan uit dat iedereen die met het beleid te maken heeft, beseft dat een slagkrachtige generische sector absoluut noodzakelijk is en alle partijen ten goede zal komen.” 

Voor een interview met secretaris-generaal Joris Van Assche, contacteer hem  op het nummer  0475 36 80 17

Over FeBelGen

FeBelGen is de Federatie van Belgische bedrijven van Generische geneesmiddelen. Ze telt negen leden die deel uitmaken van een grote internationale (generieke) geneesmiddelengroepen: Bexal, Eurogenerics, Merck Generics , ratiopharm , Sandoz , Topgen , Mayne Pharma , Teva Generics Belgium en Teva Pharma Belgium. Samen vertegenwoordigen zij meer dan 85% van de Belgische generiekenmarkt. Daarnaast zijn IPS, Hikma en Socobom toetredende leden. FeBelGen heeft als missie om de kwaliteitsvolle en goedkopen geneesmiddelen die generica zijn aan zoveel mogelijk patiënten ter beschikking te stellen. 
